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1. Denumirea
disci linei

Date des re ro ram
1. Institu ia de invä ämänt
.2. Facultatea

De artamentul
4. Domeniul de studii
.5. Ciclul de studii
6. Programul de studii/calificarea

Date des re disci linä

FI$A DISCIPLINEI

Anul universitar 2023/2024

Anul de studiu l/ Semestrul I

Universitatea „1 Decembrie 1918"
de Dre t i tiin e Sociale
de tiin e Juridice i Administrative
Dre t

Master
Institutii de drept privatiexpert jurist — 261903, consilier de
robatiune — 261921

Negocierea contractelor 2.2. Cod disciplinä IDP 1 2.1

2.3. Titularul activitä ii de curs
2.4. Titularul activitä ii de seminar

Tudorascu Mihaela Miruna
Tudorascu Mihaela Miruna

2.5. Anul de
studiu

1 2.6.
Semestrul

2.7. Tipul de
evaluare
(E/C/VP)

2

26

E 2.8. Regimul
disciplinei (O —

obligatorie, Op —

optionalä, F—
facultativä

Op

3. Tim ul total estimat
3.1. Numar ore pe
sa tamana
3.4. Total ore din

lanul de invä ämint
Distribu ia fondului de tim

4

52

3.3. seminar/laborator

3.6. seminar/laborator

Studiul du ä manual, su ort de curs, biblio rafie i noti e

2

26

ore
60
35Documentare su limentarä in bibliotecä, e latformele electronice de s

Pre ätire seminarii/laboratoare, teme, referate, ortofolii i eseuri
ecialitate I

Tutoriat
Examinäri
Alte activitä i

3.7 Total ore studiu individual

3.8 Total ore din lanul de invä ämänt
3.9 Total ore e semestru
3.10 Numärul de credite
4. Precondi ii acolo unde este cazul
4.1. de curriculum
4.2. de competente

123
52
175
7

Disci line •uridice er ansamb/u, s ecifice

5. Condi ii acolo unde este cazul
5.1. de desfä urare a cursului
5.2. de desf$urarea a
seminarului/laboratorului

6. Com eten es ecifice acumulate
a. Competente exprimate in cuno$inteCompetente profesionale

Furnizarea cätre cursanti a unor cuno$inte teoretice practice
detaliate, care sunt specifice disciplinelor juridice studiate.
Descrierea ei aprofundarea conceptelor, metodologiilor qi
procedurilor specifice domeniilor dreptului afacerilor, noilor tehnologii
inteligentei artificiale.

Stabilirea de actiuni, sarcini $i responsabilitäti pentru rezolvarea
roblemelor s ecifice domeniilor dre tului afacerilor noilor tehnolo ii



b.

c.

inteligentei artificiale.
Competente exprimate in abilitäti

Dobändirea abilitätii de identificare descriere a conceptelor,
metodologiilor procedurilor specifice domeniilor dreptului privat.
Stabilirea si ierarhizarea obiectivelor, identificarea riscurilor si
determinarea resurselor pentru implementarea politicilor,
programelor proiectelor in domeniul dreptului privat
Proiectarea de sarcini, responsabilitäti ierarhii specifice politicilor,
programelor fi proiectelor aplicabile in domeniul dreptului privat

Elaborarea aplicarea de interventii specifice dezvoltärii 9i
organizärii activitätiiaferente dreptului privat
Utilizarea corectä a notiunilor, teoriilor a principiilor specifice
dreptului privat

Competente atitudinale
Respect pentru diversitatea socio-culturalä a mediului public si privat

Interes 9i sensibilitate pentru problemele specifice dezvoltärii

activitätilorspecifice domeniului dreptului privat.
Motivatia intrinsecä pentru rezolvarea problemelor care apar in
activitatea profesionalä specificä domeniului dreptului privat.

Competente transversale CTI Indeplinirea la termen, in mod riguros, eficient responsabil, a sarcinilor
profesionale, cu respectarea principiilor etice a deontologiei profesionale

CT2 Aplicarea tehnicilor de relationare in grup, deprinderea 9i exercitarea
rolurilor specifice in munca de echipä, prin dezvoltarea abilitätilor de comunicare
interpersonalä

CT3 Autoevaluarea nevoii de formare profesionalä fi identificarea resurselor
modalitätilor de formare 9i dezvoltare personalä profesionalä, in scopul
insertiei adaptärii la cerin!ele pietei muncii.

7. Obiectivele disci linei reie ind din rila com eten elor s ecifice acumulate
7.1 Obiectivul general al
disciplinei

7.2 Obiectivele specifice

8. Con inuturi
8.1 Curs

Explicare 9i interpretare (explicarea interpretarea unor idei, proiecte,
procese, precum a continuturilor teoretice 9i practice ale disciplinei) •

Regimul juridic actual al negocierilor, in general • Aplicarea mecanismelor de
negociere • Explicarea procesului de evolutie in reglementarea aplicarea

acestui regim juridic, importanta sa in cadrul unei economii de piatä

func ionale
Sä realizeze o analizä 9i interpretare a fenomenelor si proceselor juridico-
administrative 9i al posibilitätii de informatizare a procesului de cunoa#tere
Cunoa$erea intelegerea reglementärilor uzantelor in problemele juridice

specifice materiei negocierii contractelor.

Cunoa$erea teoriilor modelelor din domenii de granitä 9i complementare
Ca acitatea de utilizare interdisci linarä a teoriilor i modelelor s ecifice.

1. Consideratii generale despre negociere

2. Consideratii generale despre negociator
a. Partener sau adversar? Negocierea echilibrul contractual
b. Negociatorul (profilul, calitätile necesare negociatorului de
succes, stiluri de negociere, particularitäti de ordin cultural
national).

3. Contractul, obiect al negocierii

Metode de redare
Prelegere, discutii

Prelegere, discutii

Prelegere, discutii

Observa ii

2 ore

2 ore

2 ore



4. Mecanisme primare de formare a contractului
a. Oferta acceptarea
b. Momentul si locul incheierii contractului.
5. Mecanisme complexe de formare a contractului
a. Formare contractelornegociate
b. Formarea contractelorde adeziune
c. Formarea contractelor for ate.
6. Negocierea neonestä

7. Abordarea negocierii
Rolul pozi!iilor in negocieri prin raportare la interese
Puterea in ne ocieri
8. Pa$i unei negocieri
a. Teorii asupra fazelor 9i etapelor negocierii
b. Clasificarea a ilor
9. Etapa pre-negocierii
a. Stabilirea obiectivelor, formarea echipei, informarea asupra
adversarului, pregätirea logisticii
b. Mandatul negociatorilor
c. Stabilirea tehnicilor i tacticilor
10. Etapa negocierii propriu-zise (l)

11. Etapa negocierii propriu-zise (II)

12. Etapa post-negocierii —
a. Re-negocieri, revizuirea contractului
b. Rezolvarea roblemelor ulterioare ne ocierii
13. Strategii, tehnici 9i tactici de negociere (l)
a. Instrumentele operationale ale derulärii negocierii
b. Strategii de negociere
c. Tactici de ne ociere
14. Strategii, tehnici 9i tactici de negociere (II)
a. Curse tactici de contraatac
b. Tehnici de negociere; Stratageme

Bibliografie
Miruna Tudorascu — suport curs, format electronic, Biblioteca UAB
Codul civil (Legea nr. 287/2009, M. Of. nr. 55 din 5.07.2011)

Prelegere, discutii

discutii

Prelegere, discutii

Prelegere, discutii

Prelegere, discutii

Prelegere, discutii

discutii

Prelegere, discutii

Prelegere, discutii

discu!ii

Prelegere, discutii

2 ore

2 ore

2 ore

2 ore

2 ore

2 ore

2 ore

2 ore

2 ore

1 ora

1 ora

Ion Dogaru. Pompil Draghici — Teoria Generala a Obligatiilor, Ed. Ch. Beck, Bucuresti 2016
Adriana ALMÄ$AN, Negocierea incheierea contractelory Bucuresti, Ed. CH. Beck, 2013 2. Adriana
ALMÄSAN, Drept civil. Dinamica contractului, Ed. Hamangiu, Bucuræti, 2018 3. Rolf Dobeli, Arta de a gandi
lim ede, Ed. Baro ue Books and Arts, Bucuresti, 2014

8.2. Seminar
I. Consideratii generale despre negociere

2. Consideratii generale despre negociator
a. Partener sau adversar? Negocierea si echilibrul contractual

b. Negociatorul (profilul, calitätile necesare negociatorului
de succes, stiluri de negociere, particularitäti de ordin
cultural i na ional
3. Contractul, obiect al ne ocierii

4. Mecanisme primare de formare a contractului
a. Oferta acceptarea

b. Momentul si locul incheierii contractului.
5. Mecanisme complexe de formare a contractului
a. Formare contractelornegociate
b. Formarea contractelor de adeziune

Studii de caz,
discutii
Idem

Idem
Idem

Idem

2 ore

2 ore

2 ore
2 ore

2 ore



c. Formarea contractelorfo ate.
6. Ne ocierea neonestä

7. Abordarea negocierii
Rolul pozitiilor Tn negocieri prin raportare la interese

Puterea tn ne ocieri

8. Pa;ii unei negocieri
a. Teorii asupra fazelor si etapelor negocierii
b. Clasificarea a ilor
9. Etapa pre-negocierii
a. Stabilirea obiectivelor, formarea echipei, informarea asupra
adversarului, pregätirea logisticii
b. Mandatul negociatorilor

c. Stabilirea tehnicilor i tacticilor
10. Eta a ne ocierii ro riu-zise I
11. Eta ane ocierii ro riu-zise II

12. Etapa post-negocierii —

a. Re-negocieri, revizuirea contractului
b. Rezolvarea roblemelor ulterioare ne ocierii

13. Strategii, tehnici fi tactici de negociere (l)

a. Instrumentele operationale ale derulärii negocierii
b. Strategii de negociere
c. Tactici de ne ociere
14. Strategii, tehnici tactici de negociere (II)
a. Curse si tactici de contraatac
b. Tehnici de ne ociere• Strata eme

Bibliografie
Miruna Tudorascu — suport curs, format electronic, Biblioteca UAB
Codul civil (Legea nr. 287/2009, M. Of. nr. 55 din 5.07.2011)

Idem
Idem

Idem

Idem

Idem
Idem
Idem

Idem

Idem

2 ore
2 ore

2 ore

2 ore

2 ore
2 ore
2 ore

1 ora

1 ora

Ion Dogaru. Pompil Draghici — Teoria Generala a Obligatiilor, Ed. Ch. Beck, Bucuresti 2016
Adriana ALMÄ$AN, Negocierea incheierea contractelor, Bucuresti, Ed. C.H. Beck, 2013 2. Adriana
ALMÄ$AN, Drept civil. Dinamica contractului, Ed. Hamangiu, Bucure$i, 2018 3. Rolf Dobeli, Arta de a gåndi
lim ede Ed. Baro ue Books and Arts Bucuresti 2014

9. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptärile reprezentantilor comunitätii epistemice,
asocia iilor rofesionale i an a•atori re rezentativi din domeniul aferent ro ramului

Studiul acestei stiinte creeaza oportunitatile de insusire a notiunilor teoretice care stau la desfasurarea
activitatii rofesionale.

10. Evaluare
Tip activitate

10.4 Curs

10.5 Seminar/laborator

10.1 Criterii de evaluare

Evaluarea cunostintelor
de specialitate,
ca acitate de sinteza•

Verificare pe parcurs
- Activitate la seminar

10.2 metode de evaluare 10.3 Pondere din nota

Examen oral

Test de evaluare
Prezentare roiect

finalä
70%

-20%
10.6 Standard minim de performantä: nota 5.

Utilizarea adecvatä a limbajului juridic de specialitate tn cadrul unei dezbateri cu temä datä
Realizarea unui proiect sau a unui studiu pornind de la legislatia, doctrina jurisprudenta referitoare la o
problemä de drept concretä
Insusirea notiunilor de baza

Dataco letärii

Data avizärii in depart ment

Semnätu a titularului de curs Semnätur titularului de seminar

Semnätura direct r epartament


