FISA DISCIPLINEI

Anul universitar 2025/2026

Anul de studiu Il Semestrul |l

1. Date despre program

1.1. Institutia de Tnvatamint superior

Universitatea ,,1 Decembrie 1918” din Alba lulia

1.2. Facultatea

de Stiinte Economice

1.3. Departamentul

Administrarea Afacerilor si Marketing

1.4. Domeniul de studii

Administrarea afacerilor

1.5. Ciclul de studii

Licenta

1.6. Programul de studii/calificarea*/ Grupa de
baza ESCO

Economia comertului, turismului si serviciilor/

242102 Specialist imbunatatire procese,

242104 Responsabil proces,

242110 Specialist in planificarea, controlul si raportarea performantei
economice

Cod ESCO: 2421 - Management and organisation analysts

2. Date despre disciplina

2.1. Denumirea disciplinei ] Antreprenoriat

| 2.2. Cod disciplina | ECTS 225

2.3. Titularul activitatii de curs

Lect.univ.dr. DARJA MALINA

2.4. Titularul activitatii de seminar / laborator

Lect.univ.dr. Putan Alina

2.5. Anul de studiu | 2.6. Semestrul Il 2.7. Tipul de evaluare E 2.8. Regimul disciplinei (O
(E/CIVP) — obligatorie, Op —
optionala, F — facultativa)
3. Timpul total estimat
3.1. Numar ore pe 4 din care: 3.2. curs 2 3.3. seminar/laborator 2
saptamana
3.4. Total ore din planul de | 56 din care: 3.5. curs 28 3.6. seminar/laborator 14
invatamint
Distributia fondului de timp ore
a. Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 20
b. Documentare suplimentara in biblioteca, pe platformele electronice de specialitate si pe teren 16
c. Pregatire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii si eseuri 2
d. Tutoriat 2
e. Examinari 2
f.  Alte activitati universitare (vizite de studiu, consultatii proiecte) 2
3.7 Total ore studiu individual 28
3.8. Total ore activitati universitare 72
3.9 Total ore pe semestru 100
3.10 Numarul de credite** 4

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1. de curriculum

4.2. de competente

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1. de desfasurare a cursului

- pentru sustinerea cursului: slide-uri, materiale informative
- pentru studenti: suport de curs in format editat
- echipamente tehnice: laptop, videoproiector

5.2. de desfasurarea a seminarului/laboratorului

- pentru sustinerea seminarului: materiale informative
- echipamente tehnice: laptop, videoproiector

6. Competente specifice acumulate

Competente profesionale

C1. Cunoasterea, intelegerea conceptelor, teoriilor si metodelor de baza ale domeniului si ale
ariei de specializare; utilizarea lor adecvata in comunicarea profesionala

C3. Aplicarea unor principii si metode de baza pentru rezolvarea de probleme/situatii bine
definite, tipice domeniului in conditii de asistenta calificata

Competente transversale -

7. Obiectivele disciplinei (reiesind din grila competentelor specifice acumulate)

7.1 Obiectivul general al disciplinei

| Dezvoltarea competentelor antreprenoriale




7.2 Obiectivele specifice

afaceri

Cunoasterea notiunilor generale cu privire la fenomenul antreprenorial
Dezvoltarea capacitatilor de identificare a oportunitatilor existente pe piata
Cunoasterea etapelor necesare pentru infiintarea si dezvoltarea unei

8. Continuturi*

8.1 Curs Metode de predare Observatii
Curs 1. Introducere in antreprenoriat Prelegere 2 ore
Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
resurse din biblioteca pentru informare
Curs 2. Capitolul 1. Antreprenorul si Prelegere 2 ore
antreprenoriatul Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
resurse din biblioteca pentru informare
Curs 3. Antreprenorul si antreprenoriatul Prelegere 2 ore
Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
resurse din biblioteca pentru informare
Curs 4. Capitolul 2. Identificarea ideilor de Prelegere 2 ore
afaceri si evaluarea oportunitatilor Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
resurse din biblioteca pentru informare
Curs 5. Capitolul 3. Planul de afaceri — Prelegere 2 ore
instrument de planificare a afacerii Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte

Suporturi video.
Analize, studii de caz
Problematizarea
Expunerea cu oponent

resurse din biblioteca pentru informare

Curs 6. Capitolul 4. Explorarea pietei

Prelegere
Conversatie
Suporturi video.
Analize, studii de caz
Problematizarea
Expunerea cu oponent

2 ore
Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
resurse din biblioteca pentru informare

Curs 7. Explorarea pietei

Prelegere
Conversatie
Exemplificari

Problematizarea
Expunerea cu oponent

2 ore
Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
resurse din biblioteca pentru informare

Curs 8. Explorarea pietei

Prelegere
Conversatie
Exemplificari

Problematizarea
Expunerea cu oponent

2 ore
Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
resurse din biblioteca pentru informare

Curs 9. Capitolul 5. Planificarea financiara a Prelegere 2 ore
afacerii Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
Exemplificari resurse din biblioteca pentru informare
Invitat din mediul de
afaceri
Curs 10. Planificarea financiara a afacerii Prelegere 2 ore
Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
Exemplificari resurse din biblioteca pentru informare
Curs 11. Planificarea financiara a afacerii Prelegere 2 ore
Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
Exemplificari resurse din biblioteca pentru informare

Problematizarea
Analize, studii de caz.

Curs 12. Capitolul 6. Management, conducere si
etica

Prelegere
Conversatie
Exemplificari

Problematizarea
Analize, studii de caz.

2 ore
Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
resurse din biblioteca pentru informare

Curs 13. Management, conducere si etica Prelegere 2 ore
Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
Exemplificari resurse din biblioteca pentru informare
Analize
Invitat din mediul de
afaceri.
Curs 14. Recapitulare Prelegere 2 ore
Conversatie Studentii pot utiliza suportul de curs tiparit sau alte
Exemplificari resurse din biblioteca pentru informare

Problematizarea
Analize, studii de caz.
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Napoca, ARGONAUT, EIKON,2 015
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8.2. Seminar-laborator

Seminar 1. Introducere in antreprenoriat. Dezbatere 2 ore

Conceptul de antreprenor si antreprenoriat sursele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 2. Profilul antreprenorului Aplicatii. Studiu de caz 2 ore

sursele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 3. Profilul antreprenorului Dezbateri. Aplicatii 2 ore

sursele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 4. Ideea de afaceri. Idei de success in Dezbateri. 2 ore

afaceri Aplicatji practice sursele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 5. Structura planului de afaceri. Dezbateri. 2 ore

Fezabilitatea afacerii Aplicatii practice sursele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 6. Fezabilitatea afacerii Dezbateri. 2 ore

Aplicatii practice sursele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 7. Cercetarea industriei. Indentificarea Dezbateri. 2 ore

competitorilor Aplicatii practice. Exercitii | sursele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 8. Matricea de analiza a competitivitatii Dezbateri. 2 ore

Aplicatii practice. Exercitii | syrsele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 9. Identificarea pietei tinta. Profilul Dezbateri. 2 ore

clientului Aplicatii practice. Exercitii | syrsele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 10. Analiza SWOT Dezbateri. 2 ore

Aplicatii practice. Exercitii | syrsele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 11. Planificarea financiara a afacerii Dezbateri. 2 ore

Aplicatii practice. Exercitii | syrsele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 12. Planificarea financiara a afacerii - Dezbateri. 2 ore

continuare Aplicatii practice. Exercitii | syrsele bibliografice minime necesare: suport de
curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la
dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 13. Planul de afaceri — prezentari de Pitch-ing. Dezbatere 2 ore
proiecte sursele bibliografice minime necesare: suport de
—2ore curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la




dispozitie studentilor de catre titularul de seminar

Seminar 14. Planul de afaceri — prezentari de

Pitch-ing. Dezbatere 2 ore

proiecte sursele bibliografice minime necesare: suport de
—2ore curs, Caiet de seminarii sau materiale puse la

dispozitie studentilor de catre titularul de seminar
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9. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunitatii epistemice, asociatiilor profesionale
si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului

Continutul prezentei fise si implicit al cursului este rezultatul consultarii informatiilor legate de cerintele mediului de afaceri, cerinte
despre care am luat la cunostinta din intalnirile cu reprezentantii mediului de afaceri in cadrul comisiilor CEAC pentru programele
de studiu ale Facultatii de Stiinte Economice.
Caracterul pragmatic al disciplinei, rezultat din operationalizarea principalelor activitati specifice organizatiilor este in acord cu
cerintele comunitatii economice contemporane.

10. Evaluare

Tip activitate

10.1 Criterii de evaluare

10.2 Metode de evaluare

10.3 Pondere din nota finala

10.4 Curs

Evaluare finala

Examen scris

70%

10.5 Seminar/laborator

- Corectitudinea si
completitudinea intocmirii
lucrarilor practice

- Continutul stiintific al
referatelor

- Implicarea in abordarea
tematicii seminariilor

Verificare pe parcurs
Intocmirea unui plan de
afaceri, dupa un sablon
prestabilit

30%

10.6 Standard minim de performanta:

- sd aiba complet portofoliul de lucréri practice de la seminar
- sd defineasca nofiunile de antreprenor si antreprenoriat

- sd identifice principalele surse de idei de afaceri

- sd identifice principalele calitati ale unui antreprenor

- sd identifice si sa descrie principalele cauze ale succeselor si insucceselor antreprenoriale
- sd identifice si sd descrie principalele etape in elaborarea unui plan de afaceri

Data completarii

Data avizarii in departament

Semnatura titularului de curs
Lect.univ.dr. Darja Malina

Semnatura titularului de seminar
Lect.univ.dr. Putan Alina

Semnatura directorului de departament

Conf..univ.dr. Maican Silvia




