1. Date despre program

FISA DISCIPLINEI

1.1. Institutia de invatamant

Universitatea ,,1 Decembrie 1918”

1.2. Facultatea

de Drept si Stiinte Sociale

1.3. Departamentul

de Stiinte Juridice si Administrative

1.4. Domeniul de studii

DREPT

1.5. Ciclul de studii

Master

1.6. Programul de studii

Institutii de drept privat/expert jurist — 261903,
consilier de probatiune — 261921

2. Date despre disciplini

2.1. Denumirea disciplinei

DREPT COMERCIAL-
PROBLEME
CONTROVERSATE

2.2. Cod disciplina

IDPI11.1

2.3. Titularul activitatii de curs

Conf,univ,dr.Ada Hurbean

2.4. Titularul activitatii de seminar

Conf.univ.dr.Ada Hurbean

2.5. Anuldestudiu | I |2.6.Semestrul | II | 2.7. Tipul de E | 2.8. Regimul disciplinei (O—| Op
evaluare obligatorie, Op — optionala, F
(E/C/VP) — facultativa)

3. Timpul total estimat

3.1. Numar ore pe 4 din care: 3.2. curs 2 3.3. seminar/laborator 2

saptamana

3.4. Total ore din 48 din care: 3.5. curs 24 3.6. seminar/laborator 24

planul de invatamint

Distributia fondului de timp ore

Studiul dupa manual, suport de curs, bibliografie si notite 55

Documentare suplimentard in bibliotecd, pe platformele electronice de specialitate si pe teren 35

Pregitire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii si eseuri 35

Tutoriat -

Examinari 2

Alte activitati ....... -

3.7 Total ore studiu individual 127

3.8 Total ore din planul de invéatamant 48

3.9 Total ore pe semestru 175

3.10 Numarul de credite 7

Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1. de curriculum

4.2. de competente

- daci e cazul la limbi strdine sau la alte asemenea discipline.

4. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1. de desfasurare a cursului

Videoproiector samd

5.2. de desfasurarea a seminarului/laboratorului

Sala dotatc cu tabld samd

5. Competente specifice acumulate

Competente profesionale

a. Competente exprimate in cunostinte

- Descrierea §i aprofundarea conceptelor, metodologiilor si
procedurilor specifice institutiilor de drept privat;
- Stabilirea de actiuni, sarcini si responsabilitati pentru rezolvarea
problemelor specifice principalelor institutii de drept privat.

b. Competente exprimate in abilitati

- Dobandirea abilitdtii de identificare si descriere a conceptelor,
metodologiilor si procedurilor specifice activitétii specifice




institutiilor de drept privat

- Stabilirea si ierarhizarea obiectivelor, identificarea riscurilor si
determinarea resurselor pentru implementarea politicilor,
programelor si proiectelor in domeniul institutiilor dreptului
privat

- Proiectarea de sarcini, responsabilitati si ierarhii specifice
politicilor, programelor si proiectelor la nivelul institutiilor de
drept privat

- Elaborarea si aplicarea de interventii specifice dezvoltarii si
organizarii activitdtii aferente institutiilor de drept privat.

c. Competente atitudinale

- Respect pentru diversitatea socio-culturala a mediului public si
privat

- Interes si sensibilitate pentru problemele specifice dezvoltarii
activitatilor specifice institutiilor de drept privat

- Motivatia intrinsecd pentru rezolvarea problemelor care apar in
activitatea specifica institutiilor dreptului privat.

Competente transversale

CT1 Indeplinirea la termen, in mod riguros, eficient si
responsabil, a sarcinilor profesionale, cu respectarea principiilor etice
si a deontologiei profesionale

CT2 Aplicarea tehnicilor de relationare in grup, deprinderea
si exercitarea rolurilor specifice in munca de echipa, prin dezvoltarea
abilitatilor de comunicare interpersonala

CT3 Autoevaluarea nevoii de formare profesionalda si
identificarea resurselor si modalitatilor de formare si dezvoltare
personald si profesionald, in scopul insertiei si adaptarii la cerintele
pietei muncii.

6. Obiectivele disciplinei (reiesind din grila competentelor specifice acumulate)

7.1 Obiectivul general al
disciplinei

Studierea notiunilor specifice acestei discipline are drept scop insusirea
normelor de drept ce reglementeazd activitatea de comert dintre diverse subiecte
de drept (profesionisti si/sau non-profesionisti), precum i familiarizarea
masteranzilor cu problemele controversate ale dreptului comercial.

7.2 Obiectivele specifice

Cresterea capacitafii masteranzilor de a opera cu conceptele dreptului
comercial in plan teoretic §i practic in contextul principiilor generale ale
dreptului si al cazurilor concrete impuse de diversele situatii de fapt.

7. Continuturi

8.1 Curs Metode de predare Observatii
1.Notiuni generale privind dreptul comercial Prelegere, discutii 2 ore
2. Probleme controversate privind formarea si executarea contactelor | Prelegere, discutii 2 ore

comerciale.Echilibrul contractual in relatiile dintre profesionisti
(comercianti) Raspunderea pentru neexecutarea contractelor incheiate

intre profesionisti

3. Teoria impreviziunii — aplicatii in materia contractelor dintre | Prelegere, discutii 2 ore

profesionisti si consumatori. Clauzele abuzive in contractele incheiate

cu consumatorii

4. Reprezentarea persoanei juridice de drept privat. Prelegere, discutii 2 ore
5. Specificul mijloacelor de probd in materia litigiilor dintre | Prelegere, discutii 2 ore
profesionisti

6. Societdtile comerciale. Probleme controversate. Pactele asociatilor. | Prelegere, discutii 2ore

Regimul pactelor/intelegerilor intre asociati. Distribuirea directd versus




distribuirea indirectd a rezervelor cdtre actionari/ asociati

7.Societdtile comerciale. Probleme controversate. Actiunea in anularea | Prelegere, discutii 2 ore
hotararii generale a actionarilor. Nulitatea actelor subsecvente
hotdrarilor adunarii generale

8. Insolventa persoanei juridice — aspecte practice (rdaspunderea pentru | Prelegere, discutii 2 ore
insolventd, anularea actelor frauduloase) Aspecte de actualitate privind
insolventa companiilor de asigurare

9.Raporturile juridice dintre profesionisti grevate de un element de | Prelegere, discutii 2 ore
extraneitate

10. Achizitiile publice Prelegere, discutii 2 ore
11.Noile tehnologii si metodele moderne de platdi Prelegere, discutii 2 ore
12.Practica Curtii de Justitie a Uniunii Europene si a Tribunalului | Prelegere, discutii 2 ore
Uniunii Europene in materia raporturilor comerciale

8.2 Bibliografie

1. Stanciu D. Carpenaru, Drept comercial roman, ed. alV-a, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2014

2. Stanciu D. Céarpenaru, Gh, Piperea, Sorin David, Petre Piperea, Alexandru Ratoi, Ruxandra Argaseala, Legea
societatilor comerciale. Comentariu pe articole, ed.6, Editura C.H.Beck, 2023

3. Irina Sferdian, Dreptul asigurarilor, ed.4, Ed. CH Beck, 2023

4., Sorana Popa, Drept comercial. Teorie si practica judiciard, Ed. Universul Juridic, 2023

5. Andreea Teodora Stanescu, Proceduri de insolventd. Note de curs, Editura Hamangiu, 2017

Seminar

1.Notiuni generale privind dreptul comercial Spete, grile, dezbateri

2. Probleme controversate privind formarea si executarea contactelor Spete, grile, dezbateri
comerciale. Echilibrul contractual in relatiile dintre profesionisti
(comercianti) Raspunderea pentru neexecutarea contractelor incheiate
intre profesionisti

3. Teoria impreviziunii — aplicatii in materia contractelor dintre | Spete, grile, dezbateri
profesionisti si consumatori. Clauzele abuzive in contractele incheiate
cu consumatorii

4. Reprezentarea persoanei juridice de drept privat. Spete, grile, dezbateri

5. Specificul mijloacelor de probd in materia litigiilor dintre | Spete, grile, dezbateri
profesionisti

6. Societdtile comerciale. Probleme controversate. Pactele asociatilor. | Spete, grile, dezbateri
Regimul pactelor/intelegerilor intre asociati. Distribuirea directd versus
distribuirea indirectd a rezervelor cdtre actionari/ asociati

7. Societdtile comerciale. Probleme controversate. Actiunea in anularea | Spete, grile, dezbateri
hotararii generale a actionarilor. Nulitatea actelor subsecvente
hotardrilor adundrii generale

8.Insolventa persoanei juridice — aspecte practice (raspunderea pentru | Spete, grile, dezbateri
insolventd, anularea actelor frauduloase) Aspecte de actualitate privind
insolventa companiilor de asigurare

9. Raporturile juridice dintre profesionisti grevate de un element de | Spete, grile, dezbateri
extraneitate

10. Achizitiile publice — probleme controversate Spete, grile, dezbateri

11. Noile tehnologii si metodele moderne de platd Spete, grile, dezbateri




12. Practica Curtii de Justitie a Uniunii Europene $i a Tribunalului
Uniunii Europene in materia raporturilor comerciale

Spete, grile, dezbateri

Bibliografie

1. Stanciu D. Carpenaru, Drept comercial roman, ed. alV-a, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2014
2. Stanciu D. Carpenaru, Gh, Piperea, Sorin David, Petre Piperea, Alexandru Ratoi, Ruxandra Argaseala, Legea
societdtilor comerciale. Comentariu pe articole, ed.6, Editura C.H.Beck, 2023
3. Irina Sferdian, Dreptul asigurarilor, ed.4, Ed. CH Beck, 2023

4. Sorana Popa, Drept comercial. Teorie si practica judiciard, Ed. Universul Juridic, 2023

5. Andreea Teodora Stanescu, Proceduri de insolventd. Note de curs, Editura Hamangiu, 2017

11. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptirile reprezentantilor comunitatii epistemice,
asociatiilor profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului

12. Evaluare

Tip activitate

10.1 Criterii de evaluare

10.2 metode de evaluare

10.3 Pondere din nota
finala

10.4 Curs Evaluare finala Examen scris 60%

10.5 Seminar/laborator Verificare pe parcurs Prezentarea unui referat | 30%
pe o temd prestabilita

- Activitate la seminar - 10%

10.6 Standard minim de performanta: obtinerea a minim notei 5

dovedirea intelegerii, insusirii si utilizarii a cel putin 50% dintre cunostintele specifice dreptului comercial predate

in cadrul cursului. Pentru a atinge standarul minim de performanta studentii trebuie sa faca dovada insusirii

limbajului juridic de specialitate, a teoriilor, principiilor si conceptelor juridice in materia d

D’it? completarii

Data avizarii in departament

= M T W e g

tului comercial.

de seminar




